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Аннотация. В статье проанализированы различные формы кредитования малого предпринимательства, развитие которого существенно тормозится недостатком собственных средств. Особое внимание уделяется такой форме кредитования, как лизинг, и механизму заключения договора финансового лизинга. 

Abstract. The paper has analyzed some forms of small-scale enterprises crediting as deficiency in funds influences on its development. The author has paid special attention to such form of crediting as leasing and to the mechanism of concluding a treaty of financial leasing.

1. Введение 

Успешное развитие малого бизнеса в значительной степени зависит от обеспеченности предпринимателей финансовыми ресурсами как долгосрочного, так и краткосрочного характера. Мобилизация серьезных денежных средств невозможна без государственных мер развития инфраструктуры рынка финансовых услуг, расширения номенклатуры используемых финансовых инструментов, а также интенсификации конкуренции среди участников финансового рынка. Для решения этих задач необходимы, с одной стороны, консолидация предпринимательского сообщества, а с другой – диалог с властью для выработки общественно-значимых законодательных решений в сфере малого предпринимательства – при активной поддержке широкой общественности и средств массовой информации.

2. Формы кредитования малого предпринимательства
На сегодняшний день система финансовой поддержки малых предприятий в России не отлажена. У коммерческих банков нет интереса заниматься кредитным финансированием малого предпринимательства, так как данные операции связаны с риском невозврата кредитов. Создавать резервные фонды для покрытия возможных убытков для банков влечет за собой изъятие из оборота части финансовых ресурсов. В свою очередь, малым предприятиям нечего предложить банкам в залог. В данной ситуации помочь может система микрофинансирования. Микрофинансирование зарекомендовало себя у нас в стране и за рубежом, как эффективный инструмент стимулирования роста малого предпринимательства, увеличения занятости и жизненного уровня населения. К участию в создании кредитных кооперативов необходимо шире привлекать международные финансовые организации и, прежде всего, в этом направлении необходимо работать региональным органам власти. Таких кооперативов уже больше сотни по стране. Средняя сумма микрокредита составляет 25 тыс. руб., иногда эта сумма достигает 100 тыс. руб. Эти кредиты часто имеют социальную направленность, например, этим видом финансовой поддержки активно пользуются женщины-предприниматели, чтобы создать свой небольшой бизнес (Малому бизнесу…, 2002).

Еще одной организационной формой кредитования малых предприятий могут служить общества взаимного кредитования и взаимного страхования. Однако под их деятельность не подведен правовой фундамент, что является следствием отсутствия закона о подобного рода обществах. Проект закона "О потребительских обществах взаимного кредитования и взаимного страхования" уже не первый год блокируется сильным банковским лобби, противодействующим появлению у банков дееспособных конкурентов на кредитном рынке. В настоящее время потребительские общества взаимного кредитования и взаимного страхования (ОВК) либо вообще не регистрируются, либо регистрируются как малые предприятия или даже как подразделения общественных организаций. Для них это не столь важно, поскольку вся их деятельность полностью опирается на собственные средства, формируемые из членских и паевых взносов участников. Принцип работы общества взаимного кредитования и взаимного страхования аналогичен принципам работы касс "взаимопомощи" при месткомах профсоюзов на советских предприятиях. Для получения кредита в ОВК, как правило, не нужен залог, а процентная ставка только покрывает минимальные накладные расходы. Естественно, получить такие кредиты могут лишь члены ОВК. 

Сейчас не так легко сформировать даже маленький коллектив предпринимателей, в котором каждый поручился бы за всех остальных. Возможность присвоения кем-либо кассы общества достаточно велика. Именно поэтому кредитные ресурсы обществ взаимного кредитования и взаимного страхования чрезвычайно малы и призваны удовлетворять только самые острые финансовые потребности предприятий. Немногие общества взаимного кредитования и взаимного страхования официально заявили о себе. Так, в Национальную ассоциацию организаций финансовой взаимопомощи, учрежденную Гильдией купцов и промышленников России, в Москве входят только четыре таких общества (Бухвальд, Виленский, 2001). Снова приходится констатировать, что здесь имеет место феномен локального кредитования малого предпринимательства, но не более того. 

Зарубежный опыт показывает, что ОВК не являются устойчивым элементом кредитной системы. Их возникновение чаще всего связано с банковскими "провалами" или просто с временным кризисным состоянием финансово-кредитной системы. При нормализации функционирования этой системы одна часть ОВК преобразуется в банки или другие кредитные учреждения, другая – просто прекращает свою деятельность. Тем не менее, пока в России финансовая инфраструктура не так сильна, общества взаимного кредитования и взаимного страхования должны были бы играть куда более весомую роль в финансовом обеспечении малых предпринимательских структур. Кроме того, во многих случаях развитая сеть таких обществ – эффективный посредник между малыми предприятиями и банками.

3. Лизинг как способ обеспечения малого предпринимательства оборотными средствами

В настоящее время падение производства в России, по оценкам многих экспертов, превысило 60 % по сравнению с 1990 г. И хотя в 1999-2002 гг. наблюдался некоторый рост ВВП, говорить о восстановлении дореформенного уровня промышленного производства рано. Физический износ основных производственных мощностей в зависимости от отрасли народного хозяйства колеблется от 60 до 90 %, подавляющее большинство машин и механизмов морально устарело. При этом большинство предприятий утратило оборотные средства, амортизационные фонды и фонды развития производства еще в начале 90-х годов в результате девальвации и инфляции. Таким образом, при недостатке собственных средств, которые могли направляться на инвестирование в основные фонды, и практической недоступности внешних заимствований в банковской системе у предприятия, желающего обновить оборудование и машины, возникает необходимость поиска нетрадиционных для России источников финансирования. Наиболее остро эта проблема встает перед малыми предприятиями, а ведь именно их деятельность может и должна обеспечить рост экономики России.

Таким источником финансирования малых предприятий может стать финансовый лизинг. Лизинг является наиболее эффективной и безопасной формой кредитования. По сути, лизинг равносилен долгосрочному кредитованию. В результате лизинговой сделки лизингодатель приобретает у производителя права собственности на некоторый товар (оборудование) и сдает его в аренду лизингополучателю. Договор финансового лизинга заключается, как правило, на нормативный срок службы имущества, передаваемого по лизингу (с учетом норм простой или ускоренной амортизации). До истечения этого срока и завершения процесса выплат лизингодатель сохраняет за собой право собственности на объект лизинга. 

В странах с развитой рыночной экономикой в настоящее время на долю операций лизинга приходится примерно до 30 % всех инвестиций в основной капитал. В России доля лизинга в объеме инвестиций в 2000 г., по некоторым оценкам, достигла около 3-5 %. Формально в России зарегистрировано несколько сот лизинговых компаний. При этом наблюдается огромная концентрация рынка лизинговых услуг: крупнейшие лизинговые компании, сосредоточенные в Москве, контролируют 70-80 % этого рынка. Действующие на российском рынке лизинговые компании "привязаны" к источникам финансирования, поэтому они являются либо отраслевыми компаниями (Лизинг-уголь), либо имеют государственную или муниципальную поддержку (Московская лизинговая компания) (Бухвальд, Виленский, 2001). Дело в том, что работа с малыми предприятиями не является особо выгодной для лизинговых компаний: объекты лизинга невелики, а объем работы по небольшому проекту – тот же, что и для крупного. Но для малого бизнеса лизинг чрезвычайно важен, поскольку из всех предприятий страны малые испытывают недостаток оборудования наиболее остро.

Механизм заключения договора финансового лизинга из-за наличия большого числа заинтересованных сторон довольно сложен. Само заключение договора финансового лизинга обязательно предваряется подготовительным этапом, в ходе которого оговариваются все условия сделки, определяется необходимое для потенциального лизингополучателя оборудование и его производитель (владелец), а также принципиальная возможность наладить производство товаров или услуг. Лизинговой компании важно также на этом этапе определить источник и условия предоставления средств, необходимых для приобретения оборудования или другого необходимого имущества, которые могут быть как собственными, так и заемными. Только после этого заключается договор лизинга и начинается использование имущества, передаваемого в лизинг.

Принципиальная схема взаимоотношений, возникающих при заключении договора финансового лизинга, представлена на рисунке. В схеме присутствует Федеральный фонд поддержки малого предпринимательства (ФФПМП) как государственная структура (Мэнсон, Цыганов, 2001).

ФФПМП еще на подготовительном этапе в целях обеспечения проведения взвешенной государственной политики в области стимулирования малого бизнеса проводит отбор лизинговых компаний, банков или иных кредитно-финансовых учреждений, участвующих в государственных программах льготного финансирования малого предпринимательства, страховых компаний, а также компаний, которые могут квалифицированно провести экспертизу малого предприятия на предмет соответствия производства формальным требованиям, предъявляемым российским законодательством. С учетом обязательности участия в договоре страховой компании целесообразно в качестве такой экспертной компании, аккредитованной при соответствующем ведомстве, привлекать страхового сюрвейера, осмотр которым страхуемого объекта при заключении договора страхования обязателен, а при такой схеме взаимоотношений осмотр проводится один раз, что экономит и время и средства. В этой связи встает необходимость разработки механизма аккредитации и сертификации услуг таких экспертов (сюрвейеров).

Среди причин, в значительной степени препятствующих развитию лизинговой деятельности в России, следует назвать в большой степени оправданное недоверие хозяйствующих субъектов друг к другу и возможность криминального давления со стороны конкурентов. 

Финансово-кредитное учреждение предоставляет лизинговой компании кредит для осуществления ее деятельности (1), затем, после сюрвейерского осмотра (2) и получения информации о наличии на складе или возможности производства либо экспорта необходимого оборудования (у лизинговой компании должны быть в наличии базы данных о производителях и поставщиках оборудования и номенклатуре изделий), лизинговая компания заключает договор с поставщиком необходимого лизингового оборудования (3). После этого может начаться непосредственно заключение лизингового договора с лизингополучателем (4), которому по результатам уже заключенного договора поставляется оборудование (5). Страховая компания и лизингополучатель заключают договор страхования с учетом интересов лизингодателя (6). Может быть заключен договор страхования, учитывающий интересы кредитора лизинговой компании (7). В дальнейшем при осуществлении проекта лизингополучатель перечисляет лизинговые платежи лизинговой компании (8). Возникающие по ходу реализации проекта риски также могут быть застрахованы (10, 11, 12), при этом в случае необходимости может быть заключен договор перестрахования (9).

Итак, частью договора лизинга должны стать договоры страхования оборудования и другого имущества, включаемого в договор лизинга (6, 10) на случай пожара, взрыва, удара молнии, падения летательных аппаратов и их частей, аварии водопроводной, канализационной и отопительной систем, проникновения воды из соседних помещений, противоправных действий третьих лиц (кража со взломом, грабеж, разбой и хулиганство), стихийного бедствия и его последствий (землетрясение, смерч, буря, ураган, тайфун, оползень, сель, камнепад, наводнение, выход подпочвенных вод). В случае передачи в лизинг транспортных средств обязательно должны быть застрахованы риски угона, ущерба, гражданской ответственности владельцев транспортных средств и на случай утери товарного вида. Частично могут быть покрыты страховой защитой предпринимательские (финансовые) риски кредитора, лизинговой компании и поставщика оборудования (7, 11, 12), среди которых могут быть кредитные риски, риски неплатежеспособности сторон договора, невозврата предмета лизинговой сделки, отказа потенциального лизингополучателя от заключения договора лизинга (при этом предмет лизинга может находиться уже в собственности лизинговой компании или быть сделан специально на заказ), изменения в налогообложении и иных условиях хозяйствования, иные политические риски.

Как показывает мировой опыт, именно страхование обеспечивает защиту против многих рисков, связанных с договором лизинга. Однако широкое распространение лизинга тормозится ограниченностью финансовых ресурсов лизинговых компаний.

Федеральный фонд поддержки малого предпринимательства по инициативе программы TACIS разработал несколько вариантов проекта, включающих формирование системы кредитных гарантий и развитие лизинговой формы инвестирования в малый бизнес. Проблема дефицита кредитных ресурсов на российском рынке лизинговых услуг решается с помощью привлечения финансовых средств с западных кредитных рынков. Преимущество предлагаемой системы кредитования состоит в том, что она позволяет создать институционально-финансовую схему, превращающую совокупность малых российских инвестиционных запросов в один большой европейский проект (Бухвальд, Виленский, 2000).

В результате реализации данного проекта дополнительный стимул развития получит региональная структура поддержки малого предпринимательства, прежде всего в виде гарантийных агентств, специализирующихся на работе лизинговых компаний с малым бизнесом. 

4. Заключение 

Таким образом, для развития малого бизнеса необходимо существование многих финансовых институтов. К сожалению, за последние 10 лет так и не сложилась стройная и отлаженная кредитно-финансовая система поддержки малого предпринимательства.

Для решения этой задачи мы предлагаем:

– региональным органам власти создать гарантийный фонд за счет бюджетных средств. Средства этого фонда будут использоваться только при условии невозврата ссуд.

– создать условия удешевления самих кредитов для малых предприятий. Чтобы процентную ставку сделать посильной для малых предприятий, региональным администрациям необходимо шире применять субсидирование ее части за счет бюджетных средств. 

– в качестве кредитно-финансового механизма развивать негосударственные небанковские организации, такие как общества взаимного кредитования и взаимного страхования, кредитных кооперативов, лизинговых компаний. Именно лизинг может стать наиболее эффективным способом расширения кредитования малого предпринимательства, особенно производственного малого бизнеса.
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